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HEAD OFFICE EMEA: WALLDORF 

16 8 70 103 
Anni di presenza  
in EMEA Paesi Persone Clienti 
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PARTECIPATI 
CERTIFICATI 
IN MANUTENZIONE 
A LISTINO 

ADD-ON 
EMBEDDED 
STESSO “CORE” 
STESSA INFRASTRUTTURA 
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Setting the Stage 
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I Deal Promozionali per il sell-out e …. 
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 Compri 100 prodotti linea Beauty in Q1 su 
almeno 3 ordini, ottieni uno sconto 5% 
sull’ultimo ordine. 

+ + = 

 Compri €1.000 di prodotti di un set linea mare 
nel mese di maggio, ricevi uno sconto sugli 
ordini della linea beauty del mese successivo 

+ + + = 

 Compri un totale di €1.000 del prodotto Tender dal 01/08 al 31/08 ottieni uno sconto del 10% per i 
successivi 5 ordini che hanno un valore minimo di €100 

 Compri  10 prodotti linea casa, ottieni uno sconto 10% sulla linea estate 
oppure 1 omaggio a scelta 

…per il sell-in 

+ = + 
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I “desiderata” dei Clienti 

impostare promozioni specifiche per particolari categorie di prodotti e clienti 

Spese di progetto più basse attraverso una implementazione preconfigurata 

Una soluzione che deleghi al business la gestione delle campagne 

Gestione semplificata e guidata delle campagne promozionali  
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Canali di Vendita 

Negozio Franchising eCommerce Call Center  

Corporate 

Lanciare promozioni su tutti i canali in modo flessibile, semplice e veloce 

I “desiderata” dei Clienti 
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Promotional Deals Out-of-the-Box 
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Prezzi Speciali 

Riacquisti: 10% di sconto sull’ordine successivo 

Sconti Sconti 

Omaggi 

Offerte a pacchetto 

Carte Fedeltà 

Compra un “bundle” e  
ricevi un omaggio 

Limiti: Min & Max 

3X2 

Promotional Deals Out-of-the-Box offre… 

https://blogs.wdf.sap.corp/sapnews_de/2011/06/20/vorhang-auf-fur-sap-hana/hana/
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Chi beneficia della 
campagna promo ? 

Come quantifico la 
campagna promo 

Cosa e quando 
ricevo i benefici? 

Elementi chiave del Deals Out-of-the-Box  



14 Copyright © 2014 Vistex, Inc. Proprietary and confidential. All rights reserved. 

...e non solo 
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Promotional Deals Out-of-the-Box offre… 

Soluzione 
 Promozioni preconfigurate con processi “out-of-the-box” 
 

Contenuto 
 Scenari promozionali più comuni: prezzo speciale, sconti, riacquisti, sconto ordine, 
     omaggi.… 
 
Progetto 
 Implementazione accelerata con bassi rischi 
 

Scalabilità  

 Scalabile ed estendibile per scenari  promozionali futuri più complessi 
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Benefici 
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Promotional Deals Out-of-the-Box permette la… 

 Flessibilità nell’adeguamento delle politiche di prezzo alle dinamiche del mercato 

 Indipendenza del business dai sistemi informativi 

 Visibilità dei costi sostenuti per le condizioni praticate 

 Individuazione delle condizioni di vendita più efficaci 

 
…e quindi, possibilità di recuperare: 
→ opportunità di vendita 
→ marginalità 
→ livello di servizio 

  



www.vistex.com 

Contact for  
FREE Assessment 

Bold Vision. Brilliant Execution. 

Vistex GmbH 

silvio.grosso@vistex.com 

+39 392 7506016 
SAP Italia 

Via Monza 7/a 
20871 Vimercate (MB) 
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