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• Verso la nuova Rivoluzione Industriale  (M. Limosani) 
• Le sfide quotidiane  (M. Limosani – M. Murante) 
• Esposizione Soluzioni/POC  (M.Murante) 
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 Modellizzazione 

• Dati Strutturati 

• Dati Non 

Strutturati 

 Trasformazione 

•  Dati in 

Informazioni 

• Tempo Reale 

 Digitalizzazione 

• Dematerializzazio
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• Condivisione 

• Presentazione 

 Automatizzazione 
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RIDUZIONE 

TIME TO MARKET 

 



 Virtualizzazione 

• Virtual 

Commissioning 

• Virtual Stress Test 

• Virtual 

Versioning/Revisioni

ng 

 Meccatronizzazione 

• Modelli Matematici 

• Intelligenza 

Cognitiva di 

macchina 

 Dinamicizzazione 

• Ciclo di Lavorazione 

• Quantità Primo 

Impiego BOM 

• Setup di Cambio 

Produzione 

 Lot Size 1 

• Riduzione Stock 
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                                                      PRODURRE 
Integrazione 
EBOM vs MBOM 
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SAP INDUSTRY 4.0 ENGINE 



Innovazione dei prodotti creando differenziale 

competitivo di mercato  
____SFIDE QUOTIDIANE_____________________________________ 



Grazie! 

m.limosani@cstconsulting.net 

m.murante@cstconsulting.net 

 



Copyright © CST Consulting S.p.A.  

Tutti i diritti sono riservati.  

Nessuna parte di questo documento può essere riprodotta o trasmessa, in tutto o 

in parte, senza autorizzazione scritta di CST Consulting S.p.A., a persone fisiche 

o giuridiche che non siano l’azienda indicata in intestazione. I contenuti del 

documento non possono altresì essere copiati, donati o venduti a terze parti 

senza autorizzazione scritta di CST Consulting S.p.A., né i suoi contenuti 

possono essere rivelati a persone fisiche o giuridiche che non siano indicati in 

intestazione senza autorizzazione scritta di CST Consulting S.p.A. 

 

. 


